BMB Werbeagentur AG, Seefeldstrasse 307, CH-8008 Ziirich, Telefon +41 44 307 10 00

Information Seite 1/4 Zirich, 13. April 2011

NEUER AUFTRITT VON UBS FUR DAS FIRMENKUNDENSEGMENT

BMB zeichnet sich verantwortlich fiir die Entwicklung und Umsetzung des neuen
Werbeauftrittes von UBS fiir Firmen- und institutionelle Kunden in der Schweiz.

Als kundenorientiertes Finanzinstitut bietet UBS auf globaler und regionaler Ebene eine
umfassende Palette an Beratung, Produkten und Dienstleistungen fiir Firmen- und institutionelle
Kunden. Mit diesem Angebot will UBS bei Geschiftskunden zur ersten Wahl werden bzw. erste
Wahl bleiben. Entsprechend dieser Strategie wurde BMB Werbeagentur beauftragt einen
Marketing-Kommunikationsauftritt zu entwickeln, welcher Firmen- und institutionellen Kunden
die Vorteile von UBS aufzeigen.

UBS nimmt im Schweizer Markt in simtlichen Kundensegmenten eine fithrende Stellung ein und
betreut iber 130'000 Firmen aller Gréssen und Branchen. Deshalb kennt UBS die Bedtrfnisse
unterschiedlicher Betriebe sowie die branchenspezifischen Eigenarten und kann so jedem
Unternehmen eine optimale LLosung mit dusserst kompetenter Beratung anbieten.

Dramatisiert wird dies mit einem visuellen Auftritt, welcher die Vielfalt an Branchen und
Situationen aufzeigt, mit welchen UBS vertraut ist. Inhaltlich wird konsequent ein Headline-
Duktus eingesetzt, welcher mit der FEinleitung «Gut firs Geschift» jeweils auf die
unterschiedlichen Nutzen und Vorteile der Angebote eingeht. Erstmals wurden dabei das sehr
breite Angebot, die heterogenen Kernthemen sowie die unterschiedlichen Bedurfnisse der
verschiedenen Segmente unter ein gemeinsames konzeptionelles Dach gestellt. Im Rahmen der
Umsetzung entstanden tiber 200 Aufnahmen in verschiedensten Umfeldern. Die formal dhnlich
arrangierten Key-Visual-Bilder garantieren eine horizontale Homogenitit des Konzeptes in den
verschiedenen Geschiftsbereichen. Erginzt durch eine grosse Anzahl von authentischen
Reportagebildern wird zudem eine durchgehende vertikale Weiterfihrung in umfangreicheren
Publikationen gewihrleistet.

Das Konzept ist ab sofort im Markt Schweiz im Einsatz. Die fertig gestellten Bilder stehen tber
cine Mediendatenbank allen Marketingverantwortlichen der UBS zur Verfiigung und werden

bereits im Rahmen zahlreicher Below-the-Line-Anwendungen eingesetzt.

Verantwortlich bei UBS AG: Kathrin Wolff, Sandro Poffa, Barbara Litschi, Carine Landis-
Oesterle, Markus Suter, Heiner Lang, Verantwortlich bei BMB: Flavio Meroni, Christian Rintelen,
Oli Wagner, Priscilla Kdmpfer, Ursina Luck (Kreation), Lilo Killer (Art Buying), Ruth Meier
(Realisation), Christian Baertschi, Nicolas Edelmann (Beratung). Fotografie: Luxwerk.
Produktion: Mel y Mel GmbH.



BMB Werbeagentur AG, Seefeldstrasse 307, CH-8008 Ziirich, Telefon +41 44 307 10 00 HMB

Information Seite 2/4

Links:
www.ubs.com

www.bmb-werbeagentur.ch

Kontakte:

UBS AG, Kathtin Wolff Schmandt, Executive Director
Account Management Marketing Corporates & Institutions
kathrin.wolff-schmandt@ubs.com

Direktwahl 044 234 50 95

BMB Werbeagentur AG, Christian Baertschi, Managing Partner
christian.baertschi@bmb-werbeagentur.ch
Direktwahl 044 307 10 01
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Weitere Anwendungen wie Anzeigen, Einladungen, Verkaufsprasentationen, E-Screens
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Gut fiirs Geschiift:
Volle Konzentration auf [hre
unternehmerischen Stdrken.

Auszug aus der Broschiire

«Unternehmer»
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